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Action Trainingsplan

Die gesamte Geschaftsmoglichkeit bei Hyla besteht aus 2 Faktoren und diese sind:

1. Deine eigenen personliche Verkaufe der Geréte

2. Partnern helfen auf dem Weg zu neuen Rangen, zum jeweiligen personlichen Erfolg
WENN DU ANDEREN PARTNERN ERFOLGREICH UND NACHHALTIG HILFST, DANN KANN
JEDER ALLES ERREICHEN!

,Du bekommst was Du bist und was Du tust, nicht was Du willst.”

Es hilft Dir nicht was Du kannst, sondern nur das was Du duplizieren kannst. In dem Moment wo Du
anfangst Entschuldigungen zu akzeptieren, musst Du Ausnahmen machen. In dem Moment wo Du
Ausnahmen machst, geht das Geschaft zurtick.

"Du kannst nie dem Falschen das Richtige erzahlen und nie dem Richtigen das Falsche. Eine

schlechte Prasentation ist besser als keine Prasentation. You can’t be nice and rich. Du kannst nicht

vom Erfolg lernen, nur vom Misserfolg. Der Weg zwischen Wille und Resultat hat nur einen Namen

"Disziplin". Schaue niemals was Du richtig machst im Vergleich zu Anderen die Erfolg haben,

schaue was Du anders oder falsch machst. Selfish doesnt work - selfless works. If you have to work
yourself —it's hard work / If Tools work for you, its smart work. Jeder Erfolg, privat oder geschéftlich
kommt vom etwas Tun was Du nicht magst. Jeder wahlt sein Umfeld / Umwelt selbst - Jeder kann es
jederzeit andern, wenn er will! Mit Hyla ist nichts unmoglich, sofern Du willst, die einzige
Limitierung gibt Dir ein fehlender Glaube!"Wenn Dein Focus weggeht vom selbst Geld verdienen
zum anderen Menschen helfen Geld zu verdienen, wirst Du automatisch viel mehr Geld verdienen.
Je mehr Du gibst, desto mehr bekommst Du zuriick!

"Eigentlich helfen uns alle Wege, erfolgreich zu werden. Es ist entscheidend, dass man die
Mitarbeiter seiner Organisation ernst nimmt und ihre Fragen beantwortet, wahrend man ihnen
dabei hilft, ihre Ziele zu erreichen. Touren durch die Hotels in Deutschland, Osterreich und der
Schweiz in Verbindung mit wochentlichen Geschaftsmaoglichkeiten sind auBerordentlich hilfreich.
Jeder neue Tag erfordert Motivation und Entschlossenheit; jeder Tag ist der Tag unseres Erfolgs!
,lch empfehle jedem in dieser Branche, alle Informationen ihrer Gbergeordneten Partner zu
studieren, sich alle Trainings-Sessions und samtliche Prasentationen anzusehen und diese
unglaubliche Gelegenheit mit 5 bis 10 Menschen taglich zu teilen. Nutzen Sie fiir lhre potentiellen
Kunden und Distributoren die Hotels und die 6ffentlichen Veranstaltungen und durch ihre
Proaktivitat wird ihr Unternehmen laufend zunehmen."Wenn ich heute neue Partner in mein Team
hole, bin ich verantwortlich dafiir, dass dieser neue Partner so schnell wie moglich Erfolgreich wird,
sofern er die richtigen Schritte macht und diese sind lediglich mit den entsprechenden Tools nicht
sich, sondern sein Unternehmen als Geschaftsmoglichkeit zu zeigen! "Jeder kann es schaffen - Jeder
hat von Natur aus die grundlegenden Eigenschaften Erfolg zu haben, es ist lediglich die Frage, ob er

bereit ist, diese Fahigkeiten durch TUN der richtigen Schritte auszubauen und zu verfeinern!
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Zeitmanagement

Wir alle haben begrenzte Zeit zum Arbeiten, Relaxen, Freunde/Familie treffen und
unser eigenes Geschaft aufzubauen. Darum ist es wichtig seinen eigenen Zeitplan zu
nutzen und einzuhalten. Fur jeden Tag und Tageszeit gibt es eine Aktivitat:

A = Arbeit F = Freizeit G = Geschéaftszeit

Bitte innerhalb der niachsten 48 Stunden ausfiillen

A = Arbeit
F = Freizeit

»lch willige ein, dass ich folgenden Zeitfahrplan flir die nachsten _ Waonate einhalte” 6 - Geschaftszeit

Zeit Montag Dienstag Mittwoch Donnerstag Freitag _

7:00 - 8:00

8:00 - 8:30,

8:90 - 9:00,

9:00 - 9:30

9:30

-10:00

10:00

-10:30

10:30

-11:00

11:00

-11:30

11:30

-12:00

12:00 -

12:30

12:30 -

13:00

13:00 -

13:30

13:30 -

14:00

14:00 -

14:30

14:30 -

15:00

15:00 -

15:30

15:30

- 16:00

16:00 -

16:30

16:30 -

17:00

17:00 -

17:30

17:30 -

18:00

18:00 -

18:30

18:30 -

19:00

19:00 -

19:30

19:30

-20:00

20:00

-20:30

20:30

-21:.00

21:00

-21:30

21:30

-22:00
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Zielsetzung

Notiere dir deine Ziele schriftlich...funktioniert die Zielsetzung eigentlich wirklich? Ja!
Hier ist ein Beispiel, was flr Auswirkungen die schriftliche Zielsetzung hat!

Die Yale Graduating Class von 1953 — Studie
3% schreibten lhre Ziele auf und hatten eine klare Zielsetzung

97% hatten unvollstindige Ziele oder manche auch gar keine!

20 Jahre spater

Die 3% die sich |hre Ziele setzten, hatten héhere Einkommen wie von allen der 97%
zusammen!

- Traume werden zu Zielen, wenn Sie aufgeschrieben werden

- Finde ein Ziel das groR genug fiir deine Inspiration ist und deine Power somit
freisetzt

- Ziele geben dir eine Vision, die dich immer anspornt

Ziele miissen:
Aufgeschrieben werden: Traume werden Ziele, wenn Sie aufgeschrieben werden

Deutlich sein: Je deutlicher du dir deine Ziele setzt, umso deutlicher wirst du Sie
erreichen

Zeitfokusiert sein: Ziele missen eine Frist haben, wann du Sie erreichen mochtest

Prasens sein: Notiere dir deine Ziele so, wie du Sie schon erreicht hattest (Prasens)

»Was auch immer der Verstand des Menschen konzipiert und glaubt, kann er
erreichen” (Napoleon Hill)
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Zielsetzung Arbeitsblatt

Bitte innerhalb der nachsten 48 Stunden ausfiillen

Ich starte mein Geschift fiir die folgenden Ziele. Was ist wichtig fiir dich?

(Kreise Deine Ziele ein)

Vorruhestand Neues Auto Ferienhaus Spenden
Neues Haus Weltreise Familie helfen Aushildung der Kinder
Mehr Zeit fiir Familie Schuldenfrei Mehr Freizeit Finanzielle Sicherheit

Wenn du heute 5 Millionen Euro in einem Gewinnspiel gewinnen wirdest. Was
wirdest du mit diesem Geld machen? (Sei spezifisch)

Was ist dein grolStes und wichtigstes Ziel, das du mit Hyla erreichen mochtest?

Was ist dein monatliches Einkommensziel:

3 Monate £ B Monate € 1Jahr € 3 Jahre €

Dein perfekter Tag in 5 Jahren: (Aufwachen, Haus, Ort, Auto, Geflihl, Partner)
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Interessentenliste

Wenn du eine Goldmine entdecken wiirdest, welchen Menschen wiirdest du es als
erstes erzahlen?

Erinnere dich immer daran, dass du den Menschen ein Geschenk von Gesundheit und
Reichtum anbietest!

Die Go's und No's fiir das Erstellen einer Liste
Mache deine List so lang, wie es dir moglich ist
- Esist dein Liste, deine wichtigste Sache, wenn du das Geschéft startest

- Jelanger deine Liste ist, desto groRer ist die Resonanz. Wenn du eine Liste mit
10 Leuten hast und die ersten Fiinf sagen nein, dann stehst du unter Druck,
weil du nur noch FUnf Leute auf deiner Liste hast. Dies wirkt sich wiederum
unbewusst auf die anderen Finf Leuten aus, denen du das Geschaft vorstellst.
Wenn du eine Liste mit 100 Leuten hast und die ersten Flinf wiirde nein sagen,
dann hast du 95 andere Leute, denen du dein Geschaft vorstellen kannst und
einen Ablaufplan fir die nachsten 30Tage

Zwinge niemanden dazu in dein Geschaft einzusteigen

- Gebe den Leuten gentigend Information, so dass Sie sich entscheiden kénnen,
ob Hyla etwas fiir Sie ist, oder nicht

Schritte fir die Erstellung von Deiner warmen Liste:

1. N(tze den ,Memory Jogger”, um eine Liste von mindestens 75-200 Leuten zu
erstellen, die du kennst.

,Kontaktiere die Personen dann anschlieBend mit deinem persénlichen Sponsor”
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Sie wurden als Gewinner geboren

Haben Sie sich jemals Gedanken darliber gemacht, was geschah bevor Sie geboren
wurden? Ist Ihnen klar, welche Kampfe Sie schon vor lhrer Geburt gefiihrt haben?

Viele Millionen Samenzellen waren an dem grofSten Wettkampf beteiligt, und Sie
wurden der Gewinner!

Sie mussen sich das vor Augen halten: Nur Eine der Abermillionen Zellen siegte. Und
zwar jene, aus der Sie entstanden sind! Es war ein einziger Wettlauf, der mit der Zeit.
Und Sie waren der Schnellste, der Starkste, der Beste. Sie waren der Gewinner!
Damit begann das Leben des fir Sie wichtigsten Menschen:

Sie selbst lebten!

Werden sie sich der Grundlagen lhres Lebens bewusst: Die Chromoserren lhrer
Samenzelle beherbergten alle korperlichen und geistigen Vererbungsmerkmale |hres
Vaters und all seiner Vorfahren. Die Chromosomen im Eikern enthielten die
vererbbaren Eigenschaften Ihrer Mutter und lhrer Vorfahren.

Schon das Leben lhrer Eltern stellte das Resultat eines sehr langen Lebenskampfes
dar. Im Laufe von mehr als zwei Milliarden Jahren mussten immer neue Siege
errungen werden, ehe die Varaussetzung geschaffen war.

Und dann am Ende dieses langen Prozesses, geschah etwas Besonderes:

Die schnellste und gesilindeste Samenzelle vereinigte sich mit der wartenden Eizelle.
Ihre Samenzelle ging diese Verbindung ein, um eine neue, lebendige Zelle zu bilden.

Sie wurden als Gewinner gebaoren!
Welche Schwierigkeiten lhnen auch immer begegnen maégen:

Diese vermeintlichen Schwierigkeiten sind winzig klein im Vergleich zu den Hirden
und Hindernissen, die Sie im Augenblick lhrer Zeugung bereits {iberwunden hatten!

Das Gewinnen ist jedem Menschen angeboren.
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Deine ersten Vorbereitungen um erfolgreich die 100er -
Liste nutzen zu kdnnen

& lade ein positives Bild von Dir fiir deine Hyla Seite hoch

Du hast eine personliche RekrutierungsWebseite, welche als Link fur dich
wichtig ist:

@& Flr deine zukunftigen potenziellen Vertriebspartner/Interessenten

www.lust-auf-erfolg.com/12345 (eure Vertriebspartnernummer)

*sobald Du deine unterschriebenen AGB's von HYLA Germany/Austria angelegt wurden, habt |hr Zugang zu
Eurer personlichen HYLA Landingpage (Rekrutierungsseite)

Es ist jetzt sehr wichtig, dass Du gemeinsam mit deinem Sponsor diese 100er-Liste
sehr zlgig abarbeitest.

Wenn Du dich an unsere 100er-Liste und den 8 Schritte Plan haltst, dann ist es
sicher, dass ihr baldmoglichst eure Struktur schnell duplizieren kénnt.

BITTE ARBEITET DIE 100er-LISTE AUSSCHLIESSLICH MIT EUREM SPONSOR
ZUSAMMEN DURCH, DA DIE BEACHTUNG WICHTIGER ERFORDERLICHER
REGELN WICHTIG IST, UM DEN MAXIMALEN ERFOLG FUR EUCH zZU
REALISIEREN!
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Telefonleitfaden zur Telefonaktion im Team

WICHTIG: Sei vorbereitet!
Ube vorher den Leitfaden, wie du dich am wohlsten fiihlst!

1. Setze dir ein Ziel (Termine)

2. Entspanne dich, freue dich auf das Ergebnis und flhle dich jetzt schon
so als sei dein Terminkalender voll

3. Denke immer daran, es geht nicht um den VERKAUF, sondern um einen

TERMIN! Das ist dein Ziel!l

VARIANTE 1:

,Hallo xy, schon, dass ich dich erreiche, ich hoffe es geht euch gut! Ich méchte
dich gar nicht lange aufhalten, denn ich rufe dich heute nur kurz aus einem
wichtigen Grund an. Wie du vielleicht weisst, habe ich mich vor kurzem
selbststandig gemacht und wir haben jetzt im Juni eine ganz tolle Aktion. Unser
Partnerunternehmen hat dieses Jahr 30 jahriges Jubilaum und da habe ich die
Moglichkeit ganz tollen Menschen, die mir Nahe stehen und denen ich etwas
Gutes tun mochte einen Gutschein auszugeben. Ich habe im Juni 10 Gutscheine
zur Verfligung und 9 sind schon weg. Ich weiss ja, dass du und (dein Mann zB) auf
Gesundheit und Hygiene Wert legt und da habe ich auch an euch gedacht und
wirde euch gerne was ganz tolles in der heutigen Zeit schenken. Namlich einen
mega tollen Lufterfrischer im Wert von 109 €.

Zusatzlich zeige ich euch eine Moglichkeit, wie ihr die Luft in den eigenen vier
Wanden waschen und desinfizieren kdnnt. Ich wiirde da gerne nachste Woche zu
euch kommen. Wann passt es euch denn nachste Woche gar nicht?

......... Termin ausmachen
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VARIANTE 2:

Hallo ,,Claudia® griR dich, hier ist ,,Michaela“, ich hoffe es geht dir und deiner
Familie gut! Du, pass auf, wie du vielleicht weisst habe ich mich selbststandig
gemacht mit einem tollen Unternehmen und wir haben im Juni eine richtig

schone Aktion.

Da kann ich 10 Testhaushalten einen richtig wertvollen Lufterfrischer im Wert von
109 € inkl. einer Luftdesinfektion im Wert von 150 € zu Hause schenken und da
habe ich gleich an euch gedacht. Ihr misst nichts kaufen, sondern euch nur von
mir beschenken lassen und am Ende der Prasentation ware es schon, wenn ihr

mich als Person bewertet.

Ich lege sehr viel Wert auf eure Meinung und jetzt wars super, wenn du mir kurz
Bescheid sagst, wann du nachste Woche gar nicht kannst.....

Termin ausmachen
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Variante 3:

Hallo ,,Michaela® griR dich, hier ist die Simone! Jetzt haben wir uns ja schon eine
Ewigkeit nicht mehr gehort und gesehen. Ich hoffe alles passt und ihr seid fit und
munter. Mensch, ich habe jetzt an dich denken missen. Ich bin neu in einem
Vertrieb und habe jetzt die Moglichkeit 10 Haushalte oder Familien gliicklich zu
machen. Ich habe im Juni die Chance einen mega tollen Werbegutschein im Wert
von 250 € zu verschenken und zwar beinhaltet der Gutschein auf Grund der
aktuellen Situation eine tolle Moglichkeit rund um Gesundheit, Wohlfiihlen und
Lifestyle. Ich wirde dir einen Lufterfrischer im Wert von 109 € und eine
Luftdesinfektion zu Hause schenken. Du brauchst mir nur zu sagen, ob du ihn
lieber in schwarz oder weiss moéchtest und ich komme nachste Woche und liefere
ihn aus. Den Rest seht ihr dann bei einer genialen Erlebnisprasentation und ich
garantiere dir, es wird sehr viel Spal8 und Freude bereiten. lhr misst nichts

kaufen, ihr dirft euch nur von mir begeistern lassen.

Wann habt ihr kommende Woche Zeit, ich bin bei euch in der Ndhe?

.....Termin ausmachen
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WICHTIG: Bei der Frage ,,um was geht's?“ niemals den HYLA am Telefon

erklaren. Denke daran, du mochtest nur einen TERMIN!
Ideen als Antwort:

,Um einen tollen Lufterfrischer, den ich dir schenken mochte”

,Um eine geniale Aktion im Juni im Bereich Wohlfiihlen und Gesundheit

,Darum, dass ich gerne euer Feedback zu meiner Person hatte”

Viel SpaB und ERFOLG!
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Die besonderen 8 Schritte fiir eine professionelle
Einladung fur potenzielle Vertriebspartner

Schritt eins: Hab es eilig

Schritt zwei: Ehrliches Kompliment an die Person

Schritt drei: Einladen

Schritt vier: Wenn ich, wiirdest Du?

Schritt fiinf: Bestatigung Nr. 1 — Bekomme den Termin

Schritt sechs: Bestatigung Nr. 2 — Bestatige den Termin
Schritt sieben: Bestatigung Nr. 3 — leg den nachsten Anruf fest

Schritt acht: Auflegen

Hier sind ein paar Beispiele von allen acht Schritten:
Jemand, den Du kennst und der seinen Job hasst — Direkter Ansatz

“Hallo, ich habe nicht viel Zeit zum Reden aber es war wirklich
wichtig dich zu erreichen. Hor zu, Du bist einer der intelligentesten
Menschen, in Sachen Finanzen, den ich kenne, und das habe ich
immer an dir geschatzt. Als du mir gesagt hast, dass Du deinen Job
wirklich nicht magst, war das ernst gemeint oder hast du das nur so
gesagt?” (Sie sagen, es war ernst gemeint.)

“GroRartig, ich glaube, ich habe etwas gefunden fiir eine Ausstiegsstrategie,
Ich habe eine persdnliche Webseite mit einem 6 minitigen Video, die das,
wovon ich rede, besser beschreibt, als ich das kann. Wenn ich dir diesen Link zu
diesem Video geben wiirde, wiirdest Du es Dir anschauen?” (Sie sagen ja.)

“Wann meinst Du kdnntest Du sie ganz bestimmt horen?” (Sie sagen
Dienstag.)
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“Wenn ich dich also am Mittwochmorgen anrufe hast Du
sie ganz bestimmt durchgesehen?” (Sie sagen ja.)

“Sehr gut. Dann komme ich auf dich zurlck. Unter welcher Nummer
und zu welcher Zeit kann ich dich am besten erreichen?” (Sie geben
die Information.)

“Super. Wir sprechen dann. Muss los, und danke!”

Ein guter Freund - indirekter Ansatz

“Hey, ich bin auf dem Sprung, aber ich musste wirklich schnell mit dir
reden. Hast du eine Sekunde? GroRartig. Hor zu, Du hast mich immer
so gut unterstiitzt und ich schatze das sehr."

“Ich habe gerade ein neues Geschaft angefangen und bin wirklich
nervds. Bevor ich anfange, brauchte ich etwas Ubung mit einem, den
ich gut kenne. Hattest du etwas dagegen, wenn ich es mal mit dir Gben
wirde?” (Sie sagen klar doch.)

“Super! Wenn ich dir einen Link zu meiner personlichen Webseite geben
wirde, auf der die Information mit einem Video

professionell dargelegt wird, wiirdest Du sie anschauen?” (Sie sagen

Ja).

“Es dauert ungefahr 6 Minuten. Wann meinst du kannst du sie ganz
bestimmt ansehen?” (Sie sagen Donnerstag).

“Wenn ich dich also am Freitagmorgen anrufe hast Du sie ganz
bestimmt angesehen? Phantastisch, unter welcher Rufnummer und
wann kann ich dich am besten erreichen?” (Sie geben die
Information.)

“Perfekt, wir sprechen dann muss jetzt los und danke.”
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Eine hochsterfolgreiche Person — Super indirekter Ansatz

“Ich weil3, sie sind beschaftigt und haben eine Million Dinge zu tun,
aber ich bin froh, sie erreicht zu haben. Sie sind dufSerst erfolgreich,
und ich habe die Art, wie sie Geschafte machen, immer sehr
geschatzt.”

“Ich habe vor kurzem etwas Neues gestartet und suche ein paar
gewiefte Leute. Das ist jetzt nichts fiir sie, aber ich wollte fragen, ob
sie jemanden kennen, der ehrgeizig und geldmotiviert ist und
begeistert sein wiirde von der Idee, eine ansehnliche Menge zusatzlich
zu verdienen?” (Sie sagen, dass sie ein paar Leute kennen).

“Ich verstehe, dass sie erst mehr dartiber wissen mochten, bevor sie

Leute empfehlen. Ich habe eine personliche Webseite, die genau erklart, was
ich tue und welche Art Leute ich suche. Darauf ist ein 6 minttiges kurzes
Video.”

“Wenn ich ihnen den Link zu meiner personlichen Webseite schicke, wiirden sie
sie anschauen?” (Sie sagen, das wirden sie tun.)

“Danke. Wann meinen sie, dass sie sie ganz bestimmt angeschaut
haben?” (Sie sagen, nachsten Montag.)

“Okay, wenn ich sie also nachsten Dienstag anrufe, dann haben sie sie
ganz bestimmt angeschaut, richtig?” (Sie sagen Ja.)

“Okay, ich melde mich dann. Unter welcher Nummer und zu welcher
Zeit erreiche ich sie am besten?” (Sie geben die Information.)

“Okay, gut. Danke nochmals. Ich schatze das wirklich sehr. Wir
sprechen uns nachsten Dienstag.”

© Familie Nawrot 1 5



Namensliste

Schreibe konsequent alle Namen auf, die dir einfallen!

Kennst Du das: Beim Nachdenken, wer aus deinem Freundes- und Bekanntenkreis an unseren Hyla
interessiert sein konnte oder wer fiir eine Geschafsvorstellung , HYLA Home Event, oder Save the Date
in Frage kommt, sortiert bereits.

Hans: Ja, Birgit: nein, Anna: nein, Susanne: ja.

Damit triffst Du Entscheidungen fiir andere, ohne diese liberhaupt nach ihrer Meinung gefragt zu
haben! Denke daran: Du darfst JEDEN fragen!

Die Praxis zeigt, dass in unserem Business samtliche Berufsgruppen vertreten sind. Die Hausfrau
genauso wie Manager, Arzte oder Geschéftsleute. Was kann man daraus ableiten? Auf deinem
personlichen Namensliste werden sich ebenfalls Vertreter aller Berufsgruppen finden. Treffe

also vorweg niemals Entscheidungen dariber, fiir wen dieses Geschaft aus deiner Sicht geeignet
scheint. Schreibe wirklich konsequent jeden Namen auf, der dir einfallt.

100 Namen, die Gold wert sind!

Um diese moglichen Interessenten zu erfassen, wird Gblicherweise mit der so genannten

Namensliste gearbeitet. Namen sind dein Kapital! Schreibe méglichst viele Namen von Personen

auf, mit denen Du in den letzten Jahren in egal welcher Form Kontakt hattest. Nutze dazu die
folgenden Gedachtnisstiitzen und die nachfolgende Tabelle, die dir ebenfalls eine groRRe Hilfe sein wird.

Ich kenne keine 100 Personen!

Vielleicht wirst Du anfangs abwinken und sagen: ,,Ich kenne keine 100 Personen.” Nicht den Mut
verlieren. Mache es dir zur Aufgabe, diese Liste nach und nach zu ergénzen. Uberlege

genau und nehme dir Zeit, Du wirst schnell feststellen, dass Du sogar viel mehr als 100

Menschen kennst. Fille dann bitte eine zweite oder wenn notig sogar eine dritte Namensliste aus.

Warum die Namensliste wichtig ist?

Unser Business lebt vom standigen Kniipfen neuer Kontakte. Es liegt nicht in der Natur des
Menschen, fremde Personen anzusprechen. Am einfachsten ist es, mit Menschen in Verbindung zu
treten, die Du bereits kennst. Um herauszufinden, welches Potential dir an warmen Kontakten zu
Verfligung steht, solltest Du deshalb bemiiht sein, diese Liste moglichst komplett auszufillen.

Tipps:

Fotoalben durchblattern

Lebenslauf: Wen kenne ich aus der Schulzeit, Lehre...
Vornamen: Wen kenne ich, der Peter oder Beate heil3t...
Eigenschaften: Wen kenne ich mit Brille, mit Bart...
WhatsApp: Mit wem stehst Du in Kontakt...

Social Media etc.
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Grundregel:
NICHT AUSWAHLEN!

Schreibe jeden auf und treffe keine Vorauswahl. Denn jeder kann dieses Geschaft
erfolgreich betreiben, egal mit welcher Vorbildung.

Die richtige Vorbereitung!

Trage Name, Vorname, Telefon-, Handynummer und alle weiteren Daten in die vorgesehenen

Felder ein. Versuche, moglichst alle Spalten komplett auszufillen, dies erleichtert im zweiten

Schritt die Zusammenarbeit mit deinem Sponsor, wenn eine gemeinsame Kontaktaufnahme erfolgt.
LANDINGPAGEZ / DEINE DREITEILIGE VIDEOSERIE ONLINE

Landingpagez ist ein speziell entwickeltes SYSTEM um 24 Stunden am Tag, 7 Tage die Woche,
365 Tage im Jahr Menschen Uber die einzigartige Geschaftsmoglichkeit HYLA zu informieren

und ein online Open House (Geschaftsvorstellung) anzuschauen.

Mehr Informationen findest Du online unter: www.go.landingpagez.de oder
frage deinen Sponsor um Rat.

*' |

Mit LandingPager !I'#Ell.ﬂl!td'l.l dam Metrwark ginfach und unll.umplmﬁt

[ 43 ] Fmpnl.d zahhl.ng!.mndﬂ" EaEE

3 angepasst aut deme Branche 4

E 53] wcrlngvn 511.-|:|:. Fur IEIEL'I'II'.'I‘I ".l"l't'h:.urtr.* -I

@ standig neue Features und Funktionen ﬁ‘m‘Em";.Tﬁr

D leicht duplizierbar fir deine Vertrlebspartner

Jetzt Registrieren: go.landingpagez.de
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Ohne Namensliste geht es nicht!

Zu jedem Vornamen fallen dir Menschen fiir unser Business ein!

Adelheid
Adriane
Agnes
Alexandra
Andrea
Anette
Angela
Angelika
Anita
Anja
Anke
Anna
Anne
Annegret
Anneliese
Annemarie
Annette
Antje
Ariane
Astrid
Barbara
Barbel
Beate
Beatrix
Bettina
Bianca
Birgit
Brigitta
Brigitte
Britta
Brunhilde
Carina
Carmen
Carola
Carolin
Caroline
Charlotte
Christa
Christel
Christiane
Christina
Christine
Claudia
Cordula
Corinna
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Cornelia
Dagmar
Daliah
Daniela
Diana
Doreen
Dorina
Dorine
Dorothea
Dorthe
Elfi
Elfriede
Elisabeth
Elke
Elvira
Erika

Eva
Eva-Maria
Evelin
Francoise
Franziska
Frauke
Gabi
Gabriele
Gaby
Georgia
Gerda
Giovanna
Gisela
Gitta
Gudrun
Hannelore
Harryette
Hedwig
Heide
Heidemarie
Heiderose
Heidi
Heidrun
Heike
Helga
Hella
Hilda
Hildegard
Ilka

llona

llse

Ina
Ina-Maria
Ines
Ines-Angela
Inga

Inge
Ingrid
Inka
Irene
Irina

Iris
Irmgard
Isabell
Isolde
Jacqueline
Jana
Janet
Janina
Janine
Jeanette
Jennifer
Jenny
Johanna
Julia
Jutta
Karina
Karin
Karola
Katharina
Kathrin
Kati
Katja
Katrin
Katy
Kerstin
Kirsten
Konstanze
Kordula
Kornelia
Liane
Lina
Liselotte
Lonny
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Lydia
Magdalena
Magdalene
Maike
Mandy
Manuela
Mareike
Maren
Marga
Margitta
Margot
Margret
Margit
Margund
Maria
Marianne
Marika
Marina
Marion
Marita
Marlen
Marlies
Martina
Meike
Melanie
Michaela
Michele
Monika
Monique
Nadine
Nancy
Nanni
Natascha
Nazife
Nicol
Nicole
Nina
Nora
Norma
Olga
Patricia
Peggy
Petra
Rachel
Ramona

Raphaela
Regina
Renate
Rita
Rosa-Marie
Rosemarie
Rosi
Rosita
Roswitha
Ruth
Sabina
Sabrina
Sandra
Sarah
Shirley
Sibylle
Sigrid
Silke
Silvia
Simona
Simone
Sofie
Sonja
Steffi
Stephanie
Susanne
Svenja
Swantje
Sybille
Tamara
Tanja
Tatjana
Tina
Ulrike
Ursula
Uta

Ute

Vera
Verena
Veronika
Waltraud
Yvonne



Der Anfang des Erfolgs!

Starte jetzt, schreibe erstmal jeden auf!

Achim
Albert
Albrecht
Alexander
Alfred
Andi
Adre
Andreas
Antonio
Armin
Arne
Arnold
Artur
Axel
Benjamin
Benno
Bernd
Bernhard
Bert
Bertram
Bjorn
Bodo
Boris
Brian
Burkhard
Carsten
Charles
Charly
Christian
Christof
Claus
Claus-Dieter
Cord
Daniel
Danny
David
Dennis
Detlef
Dietmar
Dirk
Ditmar
Eberhard
Edmund
Edmon
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Egbert
Egon
Erhard
Erich
Ernst
Eduard
Erwin
Felix
Frank
Franz
Fred
Freddy
Fredo
Friedhelm
Fritz
Gerd
Gerhard
Gernot
Gotz
Guido
Gunnar
Glnter
Gunter
Hans
Hans-Joachim
Harald
Hardi
Harry
Hartmut
Heiko
Heinz
Helmut
Henning
Herbert
Hermann
Holger
Horst
Hugo
Ingo
Ingolf
Jan
Jens
Joachim
Jochen

John
Jorg
Josef
Julius
Jurgen
Kai
Karl-Heinz
Klaus
Klaus-Dieter
Knut
Kurt
Lars
Lothar
Ludger
Ludwig
Lutz
Maik
Manfred
Manuel
Marc
Marcel
Marco
Marcus
Mario
Markus
Martin
Matthias
Max
Michael
Mike
Mirco
Mohamed
Mustafa
Nic
Nikolai
Nils
Norbert
Olaf
Oliver
Pascal
Paul
Peer
Peter
Ralf
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Ralf
Randolf
Reiner
Reinhard
Rene
Robert
Roberto
Roland
Rolf
Ronny
Rudi
Rudiger
Rudolf
Salvatore
Sebastian
Siegbert
Siegfried
Siegmar
Stefan
Steffen
Sven
Theodor
Thilo
Thorsten
Tim
Timo
Tino
Tobias
Tom
Torsten
Udo
Ullrich
Uwe
Volker
Volkhard
Volkmar
Waldemar
Walter
Werner
Wilfried
Wilhelm
Willi
Wolf
Wolfgang



Weiter geht’s mit deiner Namensliste!

Fiur dich zusammengestellt: Erinnerungshilfen und Eselsbriicken, mit denen das Ausfiillen der
Liste zum Kinderspiel wird. Gehe zunachst die Tabelle durch. Egal ob beim Arzt, auf dem
Wochenmarkt, an der Tankstelle oder im Zeitungsladen um die Ecke, beim Friseur, Metzger

- Uberall triffst Du und kennst Menschen, die als potentielle Vertriebspartner oder als
zukinftige Kunden in Frage kommen.

Abendschule
Anzeigenverkaufer
Apotheker
Arbeitskollegen
Arzte

Autohandler
Automechaniker
Autovermieter
Backer/Konditorei
Bank

Beamte

Bekannte
Boutique

Clique
Erndhrungsberater
Fitness-Studio
Freiberufler

Freunde

Friseure

FuRRball
Gastronomen
Geschaftsfihrer
Golfclub/Handball
Handyverkaufer
Handelsvertreter
Handwerker
Hausmeister
Hausfrauen
Heilpraktiker
Hobbies
Hotelpersonal
Internet
Immobilienmakler
Kellner
Kindergarten

Kleinunternehmer

Kosmetikerin
Kuriere

Lehrer

Lieferanten
Markthandler
Messen

Metzgerei
Nachbarn
Partyservice
Positive Menschen
Postboten
Propagandisten
Reisebiiro
Selbsthilfegruppen
Sekretdrinnen
Seminare
Schlachter

Schulkameraden

Sportverein
Stewardessen
Studium/Universitat
Tankstellen
Tante-Emma-Laden
Taxifahrer
Tierbesitzer
Urlaubsbekanntschaft
Ubersetzer
Veranstaltungen
Vereine
Versicherungen
Verwandte

Vom Feiern
Volkshochschule
Zahnarzt

Zeitungshandler

HOME EVENT / SAVE THE DATE

... Bitte Frage deinen Sponsor nach diesen zwei Moglichkeiten, entweder ein
HYLA HOME EVENT zuhause zu planen oder eine groRe Geschaftseréffnung offentlich
(HYLA SAVE THA DATE) zu planen. Gerne unterstiitzen wir dich dabei.

Einladung zur Geschiftsvorstellung/einem Vortrag!
Spreche deinen Sponsor an, er wird dir die nachsten Schritte zu einer
gelungenen Geschaftsvorstellung erklaren.
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Namensliste

Name, Vorname

Rufnummer

Bemerkung

Termin

Ergebnis
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Name, Vorname

Rufnummer

Info

Termin

Ergebnis
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Name, Vorname

Rufnummer

Info

Termin

Ergebnis
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Name, Vorname

Rufnummer

Info

Termin

Ergebnis
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Name, Vorname

Rufnummer

Info

Termin

Ergebnis
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Name, Vorname

Rufnummer

Info

Termin

Ergebnis
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Name, Vorname

Rufnummer

Info

Termin

Ergebnis

Sollte dir diese Liste nicht ausreichen so fordere unbedingt weitere an!
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Terminabsprache

Stell Dir vor, Du hast eine unglaublich erfolgreiche Geschaftsmoglichkeit gefunden, die du
allein nicht erschlieRen kannst.

Wen wiirdest Du anrufen? Richtig — Deine besten Freunde!
Wie wiirdest Du dort anrufen? — Voller Begeisterung!

»Unglaublich, stell Dir vor, ich habe eine fantastische Geschaftsmaoglichkeit kennen gelernt.
Die muss ich Dir unbedingt vorstellen!“

Unser Business ist eine unglaublich erfolgreiche Geschaftsmoglichkeit!

Lass dein Umfeld — Freunde, Bekannte und deine Familie zuerst an diesem Erfolg teilhaben.

v Du bendtigst einen Terminplaner, die Namensliste, ein Telefon und einen
ungestorten Raum.

Terminieren fest in den Terminplaner einplanen!
Immer mit einem Lacheln telefonieren©!!!

Sofort auf den positiven Grund des Anrufs kommen.

D S N NN

Keine langen Privatgesprache! Kurz und knapp halten, nicht zu viel in die Tiefe
unseres Business gehen!

{\

Aufgrund der Vorurteile nie sagen: ,Es geht um einen Staubsauger”!

v Geschéftsablauf:
& positive BegriRung
& Neugierde wecken
& Zwei Termine vorschlagen

& Partner mit einladen
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So telefonierst Du richtig!

Das Lachen nicht vergessen!!! Unser Business ist ein positives Lifestyle
Produkt.

Du mochtest andere Menschen mit einem qualitativ hochwertigem Luft- und
Reinigungssystem/Lifestyle Produkt oder einfach gesagt einer
Lebensverbesserungsmaschine liberraschen, ihnen ein Business naher bringen,
das jedem Menschen Zukunftsperspektiven bietet. Ist das nicht positiv genug
um sich zu freuen?!

Deshalb: Keep smiling wahrend des Telefonierens. Deine Ausstrahlung wird
dadurch sympathischer und erfolgreich. Das merkt dein Gesprachspartner am
anderen Ende der Leitung.

Ruhe bitte: Nicht in der Kiiche oder im Flur telefonieren, wo der Pegel an
Hintergrundgerauschen meistens hoch ist. Suche dir besser einen ruhigen
und storungsfreien Platz zum Telefonieren.

Like a boss! Zum Telefonieren setze dich am besten aufrecht hin,

idealerweise an einen Tisch. Denn dein Gesprachspartner merkt sofort ob Du
lassig auf der Couch liegst oder positiv lachelnd und dabei aufrecht am Telefon
sitzt. Als Hilfe kannst Du dir auch einen Spiegel vor dich stellen um dich selbst
zu kontrollieren.

Dress like a boss! Wahrend des Telefonierens keine Jogginghose tragen!
Zieh dir ein geschaftsmafiiges Outfit an. Das steigert dein Selbstbewusstsein um
100 Prozent! Dadurch wirkst Du gleich Giberzeugender und professioneller!

Warum liebst DU dein business? Schreibe dir Antwort(en) auf. Das sind die
besten Argumente, um dein Gegenuber nicht zu Gberreden, sondern zu
tberzeugen.

Bist Du heute gut drauf? Hast Du etwa einen schlechten Tag, bist
unausgeschlafen oder erkaltet? Dann verschiebe bitte das Telefonat lieber auf
morgen! Aber Vorsicht: keine Ausreden finden und das Telefonieren immer
verschieben!!!
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Notizen
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Notizen
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Deine Formel zum Erfolg!
® Selbstdisziplin
“ Ehrgeiz

% Durchhaltevermaogen

& setze Dir realistische Ziele (dreamboard)

& nimm Dir mindestens 3 - 5 Jahre Zeit um dein Hyla
Business aufzubauen. Schlielich dauert eine
Ausbildung auch etwa drei Jahre.

Um dich in deinem HYLA Business weiterzubilden,
nutze unbedingt die HYLA ACADEMY ONLINE
oder eines der Zahlreichen Trainings in den
verschiedenen Regionen sowie die

Online Webseminare.

Unsere Hyla Webinare findest Du im Download-Center unter:
www.hyla-germany.de / www.hyla-austria.at
WWW.hyla‘high'performanCE‘team.Com (Passwort bitte bei deinem Sponsor anfragen)

Bitte wende dich fiir alle weiteren Fragen

direkt an deinen Sponsor:

Stempel

Diese Unterlagen sind ausschlieBlich fiir das
HYLA HIGH PERFORMANCE TEAM gedacht!!!

Wir winschen dir bei deinem Start mit Hyla viel Erfolg.

Dein Hyla High Performance Team
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